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De izq. a derecha: Fernando Jamarne, Rodrigo Velasco A., Arturo Alessandri, Cristian Pérez,
Rodrigo Velascoy Felipe Cousiiio.

Alessandriproyecta
auge enjudicializacion
de conflictos en Chile

El estudio con 120 anos se prepara para enfrentar un incremento
en los litigios. Ademas, buscaran aumentar sus clientes nacionales.

DANIELA MORCHIO D.
—En 1893, Arturo Alessan-
dri Palma se recibia como
abogado. Aunque su pa-
sidn estaba en la politica,
su trabajo en el mundo de
las leyes le permitié cons-
truir un legado con 120
afios de historia. Hoy el es-
tudio de abogados Alessan-
dri cuenta conseissociosy
mantiene una presencia
importante en las areas
donde se desarrolla.

Segun explica el socio y
bisnieto del ex presidente,
Arturo Alessandri Cohn,
“tenemos dos areas muy
potentes: el drea corporati-
va - litigios, asesoria a em-
presas, laboral, tributario,
regulatorio, libre compe-
tencia- y, un drea de pro-
piedad intelectual”. En
esta area, quienes estdn a
cargo son los socios Rodri-
go Velasco y Rodrigo Velas-
co Alessandri. “Nuestro
quehacer tradicional de
marcas y patentes se ha
vistoampliado y potencia-
do aun dmbito que no tie-
ne limites, como internet”,
sefiala Velasco.Y hasidoel
desempeifio en este nicho,
delapropiedad intelectual,
loquelosllevéen2011aser
considerados por la revis-
ta Managing Intellectual
Property como el estudio
mads importante en Chile.

De particular importan-
cia para una firma cuya
cartera de clientes esta
compuesta en cerca de un
80% por empresas extran-
jeras.

En el drea corporativa -a

cargo de los socios Arturo
Alessandri, Felipe Cousi-
no y Fernando Jamarne-
mantienen también una
fuerte presenciaen el mer-
cado de capitales. Alessan-
dri recuerda que fueron
los primeros en Latinoa-
méricaen inscribirun ADR
-de la Compaiiia de Teléfo-
nos- en Wall Street. Cousi-
no agrega que, “asesora-
mos al feeder fund de KKR
-principal administradora
mundial de private equity-
que se constituyo en Chi-
le”. Esto les permitio luego
asesorar a la mayoria de
las firmas que decidieron
seguir los pasos de KKR. Y
en el &mbito de los fondos
publicos no se quedan
atrds. De hecho, entre sus
clientes estda el banco de
inversion Goldman Sachs.

Otrodeloshitosdela fir-
ma es la integracion con
dos consultoras -de aseso-
ria personal y negocios y,
de medioambienteyener-
gia- que ya llega a los seis
afios. Ademads, cuentan
con un gerente general
profesional no abogado.
“Somos el unico estudio
quetiene un gerente gene-
ral del estudioy delascon-
sultoras, que es ingeniero
yademadssocio”. Y aunque
Cristidn Pérez comenzd
como gerente, luego fue
integrado como otro socio
dela firma.

DESAFI0S. El estudio cuen-
taconun area de litigios y
resolucion de conflictos,
que entrega servicios a las

dos dreas anteriores. Yjus-
tamente en este dAmbitode
la profesidn, es donde en
Alessandri estiman que ha-
brd un fuerte desarrollo.

“Vemos el futuro de la
profesion en distintos cam-
pos. Se estan judicializan-
doengeneral los conflictos
en Chile. Eso significa que
tenemos que tener perso-
nas que sean capaces de
manejar conflictos, aun-
que no necesariamente ter-
minen en tribunales”, afir-
ma Alessandri. Al respecto,
elsocio administrador sos-
tiene que “el cliente quie-
re sentirse bien defendido
y busca una persona espe-
cializada, preparaday que
le dé confianza”.

Cousifio agrega que otro
campo de fuerte dinamis-
mo es el regulatorio. Por
ejemplo, “en seguros esta-
mos atendiendoy ayudan-
do a distintas compafiias
de seguros y asesorando
en Supervision Basada en
Riesgo”.

Pese a que si bien existe
una inclinacion a clientes
extranjeros, no escatiman
esfuerzos en conquistar un
mayor porcentaje de clien-
tes locales. “Buscamos es-
pecializacion en aquellos
nichos que tienen un desa-
rrollo nacional muy impor-
tante”, destaca Alessandri.
Y esquedado el desarrollo
y apertura de la economia
nacional, hoy ya hay mu-
chos clientes locales que
estan saliendo del pais a
hacer negocios en el ex-
tranjero. @
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